
.

K O N T A K T 

Mörikestraße 10, 73326, 

Deggingen

+49173/7354471

jonas-huhle@live.de

18.03.1993 in Göppingen

K O M P E T E N Z E N 
 PC-Kenntnisse

 Microsoft Office (Word, Excel)

 10-Finger-Schreiben

 B2B und B2C Erfahrung

 Außendienst

 Konstruktives Feedback

 Kommunikationskompetenz

 Lernbereitschaft

 Wissensvermittlung

 Teamfähigkeit

 Motivation und Ausdauer

 Nonverbale Kommunikation

 Selbstreflektion

 Integrationsvermögen

 Strukturierte Arbeitsweise

 Schnelle Auffassungsgabe

 Gesprächs- und 

Verhandlungsführung

 Zielstrebigkeit

 

S P R A C H E N 
Deutsch: Muttersprache

Englisch: C1

Fortgeschrittene Kenntnisse

Spanisch: A1

Einsteiger
 

B E R U F S E R F A H R U N G 
Freiberuflicher Copywriter/Werbetexter I Selbstständig seit 

02/2025

 Entwicklung und Umsetzung verkaufsstarker Landingpages

 Verfassen von Werbeanzeigen (Meta Ads, Google Ads) zur 

Leadgenerierung und Markenpositionierung

 Konzeption und Erstellung von zielgruppengerechten 

Newslettern mit Fokus auf Öffnungs- und Klickraten

 Optimierung von Website-Texten hinsichtlich SEO, 

Lesbarkeit und Conversion

 Strategische Beratung von Kunden zur Positionierung und 

Tonalität ihrer Marke

 Textentwicklung für Social Media Posts (z. B. LinkedIn, 

Instagram) zur Reichweitensteigerung und Kundenbindung

 Erstellung von Content-Plänen und Redaktionskalendern zur

strukturierten Content-Produktion

 Analyse und A/B-Testing von Headlines und Calls-to-Action 

zur Performance-Optimierung

Account Manager Region Süd, 10/2023 – 01/2025

      VPL Leasing GmbH Hamburg/ in Remote

                                                                                                         

• Identifizierung und Qualifizierung von neuen potenziellen 

Vertriebspartnern (Händler-/Hersteller)

• Akquisition, Ausbau und Pflege von Händler- und 

Herstellerverbindungen für die Absatzfinanzierung

• Präsentation, Umsetzung und Weiterentwicklung von 

Vertriebsstrategien und Partnerbindungsmaßnahmen

• Verhandlung von Rahmenverträgen und Konditionen,

• Kommunikationssteuerung zwischen allen 

Vertragsparteien auf allen Ebenen

• Präsenz und Unternehmensrepräsentation auf Messen und

relevanten Veranstaltungen

• Einholung und Bewertung von Bonitäts- und 

Vertragsunterlagen

• Begleitung von Vertriebsprojekten vom Angebot bis zur 

Abrechnung

• Mitarbeit bei der Planung und Monitoring der Soll-/Ist-

Werte aus der Zielvereinbarung

JONAS HUHLE



H O B B I E S 
 Fitnessstudio

 Werbetexten

 Fußball

 Mountainbiken

 Soziales Netzwerken

Telefonischer Kundenbetreuer, 09/2022 – 03/2023

Can Do Company S.L. - Teneriffa San Miguel de Abona/Spanien

                                                                                            

 Bestellungen aufnehmen

 Rückrufbitten notieren

 Termine vereinbaren und koordinieren

 Auskünfte erteilen

 Informationen zusammenfassen, strukturieren und weiterleiten

Schnelltester, auf Minijobbasis neben Studium 12/2021 - 

04/2022

Corona Freitest Testzentrum Inh. Michael Cores - Göppingen

Anlage- und Vermögensberater Assistent, 03/2021 - 09/2021

DVAG - Süßen

                                                                                                  

 Aufbauen und stetiges Ausbauen von Kundenbeziehungen durch eine

ausgezeichnete Ansprache

 Bedarfsgerechtes Analysieren von Kundenbedürfnissen

 Optimieren des Vermögens durch aktives Beraten und Betreuen der 

Kunden

 Beraten und Informieren der Kunden über potenzielle Geldanlage- 

und Finanzierungsmöglichkeiten

      Automobilverkäufer, im Außendienst 03/2020 - 01/2021

Autohaus Ratzel GmbH - Zell unter Aichelberg

                                                                                               

 Verkaufsberater VW Nutzfahrzeuge neue und gebrauchte 

Automobile

 Kundenakquise im B2B Bereich

 Außendienst im Verkaufsgebiet – Selbstständiger Aufbau eines 

Kundenstammes

 Professionelles Führen von Verkaufsgesprächen

 Verkaufen von Neu- und Gebrauchtwagen an private sowie 

gewerbliche Kundinnen und Kunden

 Selbstständiges Erstellen der Finanzierungs-, Leasing- und 

Versicherungsangebote

 Planen und Durchführen von Aktionen zur Neukundengewinnung



Automobilverkäufer, teilweise im Außendienst 07/2017 - 

03/2020

Auto Schmid GmbH - Geislingen/Steige

                                                                                              

 Automobile Zertifizierung zum geprüften Volkswagen 

Nutzfahrzeugverkäufer im Außendienst N28 Status

 Selbstständiger Aufbau eines Kundenstammes im Außendienst

 Professionelles Führen von Verkaufsgesprächen

 Verkaufen von Neu- und Gebrauchtwagen an private sowie 

gewerbliche Kundinnen und Kunden

 Selbstständiges Erstellen der Finanzierungs-, Leasing- und 

Versicherungsangebote.

 Aufbauen und Pflegen von langfristigen und vertrauensvollen 

Kundenbeziehungen

 Beobachten und Analysieren des Verkaufsgebiets

Automobilverkäufer, gebrauchte Automobile 10/2016 - 

07/2017 Autohaus Reisacher GmbH – Ulm.

                                                                                                

 Aktive Marktbearbeitung sowie Sondieren von Trends und 

Entwicklungen

 Betreuen von Bestandskunden und Akquirieren von Neukunden

 Anbieten und Verkaufen von Produkten und Dienstleistungen

 Vorbereiten von Vertriebs- und Marketingaktionen

 Erreichen von Umsatz-, Absatz- und Ertragszielen

 Aktives Verkaufen und individuelle Kundenberatung

 Aufbauen von persönlichen Beziehungen zu den Kunden

      Automobilkaufmann, 08/2013 - 09/2016

      Autohaus W.Müller GmbH &Co.KG – Donzdorf

                                                                                               

 Ausbildung zum Automobilkaufmann

 Vorabaufträge Werkstatt erstellen

 telefonische und persönliche Kundenannahme

 Garantie und Kulanzverarbeitung

 Terminvergabe Werkstatt

 Erstellung der Kassenberichte und Kassenabrechnung

 Kostenvoranschläge eröffnen

Lager-Logistik Mitarbeiter auf Minijob Basis, 01/2012 - 02/2013



ProLog WMF AG - Geislingen/Steige

 Annehmen und Prüfen der Artikel

 Transportgerechtes Verpacken sowie Beschriften aller zu versendenen

Waren

 Kommissionieren, Verpacken, Etikettieren und Bereitstellen von Waren

 Annehmen von Waren sowie Be- und Entladen von Lkw's, Containern 

und anderen Transportmitteln

 Fachgerechtes Einlagern und Sortieren von Waren

 Schnelles Be- und Entladen von Fahrzeugen

 Kontrollieren der Waren auf Unversehrtheit und Vollständigkeit

 

A U S B I L D U N G   -   S T U D I U M 
Mittlere Reife, 09/2003 - 07/2009

Realschule - Deggingen

 Mittlere Reife

Berufskolleg soziale Teilzeit, 09/2009 - 08/2010

Emil-von-Behring Schule - Geislingen/Steige

 soziales Engagement im Zuge des BKST im katholischen Kindergarten 

in Teilzeit.

Berufskolleg 1, 09/2011 - 08/2012

Emil-von-Behring Schule - Geislingen/Steige

Automobilkaufmann, 09/2013 - 09/2016

kaufmännisches Berufsschulzentrum Öde - Göppingen

 Ausbildung zum Automobilkaufmann

      Weiterbildung zum professional Copywriter bei der Michael 

Schafhauser 

      Consulting GmbH

      05.2024 – 02.2025

Jonas Huhle, Deggingen den 14.04.2025



V I E L E N   H E R Z L I C H E N   D A N K   F Ü R   I H R E   Z E I T ! 

H A B E   I C H   I H R   I N T E R E S S E   G E W E C K T ?   –   D A N N   K Ö N N E N   S I E   

M I C H   A M   B E S T E N   M O B I L   U N T E R   + 4 9 1 7 3 7 3 5 4 4 7 1 

E R R E I C H E N . 

I C H   F R E U E   M I C H   A U F   D I E   G E L E G E N H E I T ,   S I E   I N   E I N E M   

P E R S Ö N L I C H E N   G E S P R Ä C H   K E N N E N Z U L E R N E N   U N D   E I N E   

M Ö G L I C H E   Z U S A M M E N A R B E I T   Z U   B E S P R E C H E N 

V I E L E   G R Ü ß E 

J O N A S   H U H L E 




